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� Auch für das Jahr 2006 hat
sich MTM Power hohe Ziele
gesteckt. Neben der Steige-
rung des Umsatzes stehen
vor allem strukturelle
Aspekte im Mittelpunkt der
Bemühungen. Der Export
wurde durch die Neugewin-
nung von drei Vertretungen in

Italien, Schweden und der USA weiter ausge-
baut, um die Bekanntheit von MTM Power und
den Absatz  seiner Produkte international
weiter voranzutreiben. Im Frühjahr werden die
neuen Produktionsräume des Standortes Unter-
weißbach in Betrieb genommen. Hier sollen vor
allem Langzeitarbeitslose eine Chance auf
Wiedereingliederung in den Arbeitsalltag erhal-
ten. Des weiteren wird es einige Änderungen
im Produktprogramm von MTM Power geben.
Neben der Aufnahme neuer Produkte werden
bereits bestehende Produktgruppen um neue
Serien erweitert.

E d i t o r i a l
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Nachruf

Am 15.12.2005 verstarb unser holländischer Kollege

Wouter J. Wierenga
im Alter von 47 Jahren an den Folgen eines Verkehrsunfalls.

Sein Andenken werden wir stets in Ehren halten.

Die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter der MTM Power GmbH

Obituary

In memory of

Wouter J. Wierenga

At the 15 December 2005 our Dutch colleague
passed away at the age of 47 by the consequences of an accident.

The staff members of MTM Power GmbH

Hilmar Kraus, Geschäftsführer / Managing Director MTM Power

� In 2006, MTM Power is again aiming at high
targets. Besides the increase in sales, particularly
structural aspects are mainly considered. The
export has been expanded by three
representatives in Italy, Sweden and USA in order
to internationally push the level of MTM Power
recognition and the sales of its products.
In spring, the new production facility in Unterweiß-
bach will be taken into operation. Here, mainly
long-term unemployed people shall get a chance
for reintegration into the normal working course
of life. Furthermore, there will be changes in the
product range of MTM Power. Besides the adding
of new products, already existing product groups
will be extended by new series.
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News

� In Zusammenarbeit mit der Werbeagentur
K-concept, Erfurt, hat MTM Power neben einer
neuen Anzeigenkampagne im letzten Jahr die
ersten Kataloge in einem moderneren Design
veröffentlicht.  Zunächst sind zwei neue
Shortform-Kataloge zu den Produktgruppen
"AC/DC-Module" und "DIN-Schienen-Netz-
geräte" und eine Image-Broschüre erhältlich. Im
Laufe des Jahres sollen Shortform-Kataloge für
die übrigen Produktgruppen, ergänzt um einige
Sonderpublikationen, erscheinen. Die Aufnahme
neuer Produkte in das Standardsortiment von
MTM Power macht eine Neugliederung der
Produktgruppen erforderlich. Am neuen Farb-
schema (Seite 3) kann sich der Kunde bei der
Auswahl der gewünschten Produkte sowohl bei
den Katalogen als auch den Datenblättern und
bei der Recherche auf der MTM Power Homepage
orientieren.
� In co-ooperation with the advertising agency
K-concept, Erfurt, MTM Power has published a new
advertising campaign as well as the first catalogues
in a new design. At first two new shortform
catalogues for the product groups "AC/DC
Modules" and "DIN Rail Power Supplies" and the
image brochure are available. In the course of this

Messetermine im Überblick
Trade Show Participations

Intertraffic 2006
Amsterdam

04.-07.04.2006
Halle / Hall 1

Stand / Booth 124

InnoTrans 2006
Berlin

19.-22.09.2006
Halle / Hall 04.2

Stand / Booth 128

SPS/IPC/DRIVES 2006
Nürnberg / Nuremberg

28.-30.11.2006

year, shortforms for each product group
supplemented by special pubications will be issued.
The adding of the new products to the standard
range of MTM Power resulted in a restructuring of
the product groups. When choosing the requested
products, the customer can follow the new colour
scheme (page 3) in the catalogues, the data sheets
as well as while researching the MTM Power web
site.
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News

AC/DC-, Niederspannungs- und Linearreglermodule
AC/DC, Low Voltage and Linear Modules

DC/DC-Wandler
DC/DC Converters

DIN-Schienen-Netzgeräte
DIN Rail Power Supplies

19"-Einschub-Netzgeräte
19" Power Supplies

Multi-Power Stromversorgungssysteme
Multi-Power Supply Systems

Verkehrstechnik
Automotive

Transformatoren, Drosseln und Transformatoren-Netzgeräte
Transformer, Chokes and Transformer Power Supplies

Steckernetzteile
Switching Adapters

Sonderkataloge / Special catalogues
Print Power
IP67
MED-Line

1
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� MTM Power baute 2005 sowohl sein europäi-
sches als auch sein weltweites Exportgeschäft aus.
Mit der Gewinnung von drei weiteren ausländi-
schen Vertretungen wurden die notwendigen Vo-
raussetzungen geschaffen, den Exportanteil auch
in 2006 zu erhöhen.
Die Firma REMAK S.r.l., Mailand/Italien, wurde
1980 gegründet, um elektronischen Bauteile,
Instrumente und Geräte zu verkaufen und zu
vertreiben. REMAK bedient seit dem vergangen
Jahr den italienischen Stromversorgungsmarkt mit
MTM Power Produkten. Die Belegschaft von
10 Mitarbeitern unter Führung der Brüder Andrea
und Stefano Croce verfügt über einen spezifischen
technischen Background sowie sehr gute
Deutsch- und Englischkenntnisse. Das Unter-
nehmen ist mit den neuesten EDV-Systemen aus-
gestattet, die eine reibungslose Kommunikation
zwischen Lieferanten und Kunden aus den
Bereichen Telekommunikation, Automotive,
Elektronik und Mechanik ermöglichen.
Industrikomponenter AB, kurz INKOM genannt,
ist ein bekannter Bauteilelieferant in Schweden.
Die Firma wurde 1967 gegründet und befindet sich
in Solna, ca. 10 Minuten von Stockholm entfernt.

Neue Vertretungen
New Representatives

Neben Produkten wie Dauermagneten, Bremsen
und Antrieben oder speziell für die Bahntechnik
gefertigte Kabel, Stecker, Schütze und Schalter
bietet das schwedische Unternehmen zukünftig
auch Stromversorgungen von MTM Power an. Die
Hauptkunden von INKOM sind in der Automa-
tisierungsindustrie oder unter Maschinen- und
Fahrzeugherstellern, insbesondere von Lastkraft-
wagen, Gabelstaplern und Zügen zu finden.
MTM Power Produkte werden auch auf dem US-
amerikanischen, kanadischen und mexikanischen
Markt vertrieben. Jill Normandin und Brian Mygatt,
die Eigentümer von I2R, Leominster/USA, haben
zusammen eine über 15jährige Erfahrung im
Stromversorgungsbereich. Normandin arbeitete
bisher im Marketing und Vertrieb führender
amerikanischer Stromversorgungshersteller.
Mygatt hat mehr als 15 Jahre Erfahrung im
1- und 3-phasigen Stromversorgungsmarkt und
war als Geschäftsführer eines amerikanischen
Distributors tätig. I2R ist von der hohen Qualität
und der Vergusstechnologie von MTM Power
überzeugt und hat sich zum Ziel gesetzt ,
MTM Power zu einem Marktfüher im Industrie-
und Transportsektor Nordamerikas zu machen.

� MTM Power encreased its European as well as
its worldwide export business in 2005. The winning
of three new foreign representatives has created
the necessary conditions to raise the export share
of the turnover even in 2006.
REMAK s.r.l., Milan/Italy has been founded in 1980
with the purpose of selling and distributing
electronic components, instruments and equipment.

Since the end of last year
REMAK is attending the Italian
power supply market with
products from MTM Power. The
staff with ten members, under the
management of the brothers
Andrea and Stefano Croce, has
got a specific technical back-
ground and is fluent in spoken
and written German and English.

Gebäude der Firma REMAK S.r.l.
Building of REMAK S.r.l.

Mitarbeiter der Firma REMAK S.r.l.
Staff of REMAK S.r.l.
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Neue Vertretungen
New Representatives

The company is equipped with EDP systems for
smooth communication with customers and
suppliers in the telecommunication, automotive,
electronic and mechanic industry.
Industrikomponenter AB, or INKOM for short, is a
well known supplier of industrial components on
the Swedish market. The company was established
in 1967 and the office is located in Solna, about ten
minutes from Stockholm. In addition to products
like permanent magnets, brakes and actuators or
cables, connectors, contactors and switches
purpose-built for railway applications, the Swedish
company will also offer MTM Power power supplies
in the future. The main customers of INKOM are in
the automation industry, machine and vehicles
manufacturers especially heavy trucks, fork lift
trucks and trains.
MTM Power products are also distributed in the US,
Canadian and Mexican market. Jill Normandin and
Brian Mygatt, owners of I2R, Leominster/USA, have

a combined power experience of over 15 years.
Normandin formerly worked in marketing and sales
for leading American power supply manufacturers.
Mygatt has an experience of over 15 years in the
single and three phase power supply market and
worked as the genaral manager of an American
distributor. I2R believes that the high quality and the
encapsulation technology of MTM Power will make
it a leader in the industrial and transportation sector
in North America.

Brian Mygatt, IsquareR

3

2
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� Vom 22.-24.11.2005 stellte MTM Power
erstmals auf der SPS/IPC/DRIVES in
Nürnberg aus. Mit 1.160 Ausstellern und
einer Fläche von 73.000 m² bot die Messe
einen kompletten und kompakten Über-
blick über den Bereich Automatisierungs-
technik. Bei MTM Power standen neueste
Entwicklungen, wie die Print Power
Module der Serie PMAS oder Module in
IP67-Ausführung im Mittelpunkt der
Präsentation. Die Gespräche auf dem
Messestand waren geprägt von hoher
Fachlichkeit und konkretem Projektbezug
und boten eine hervorragende Möglich-
keit, bestehende Partnerschaften weiter zu
entwickeln und potentielle neue Kunden
aus der ganzen Welt zu treffen.
Außerdem beteiligte sich MTM Power erfolgreich
an der Eisenbahn Technologie in Basel vom
07.-09.12.2005. Diese Messe deckt sämtliche
Gebiete des Bahnmarktes ab und kombiniert
bestens Internationalität und Hochtechnologie-
produkte.
Vom 14.-16.02.2006 fand in Nürnberg die
embedded world 2006 statt. Zum zweiten Mal
hat sich die Teilnahme an dieser Messe für MTM
Power als besonders erfolgreich erwiesen und
erbrachte sehr positive Resonanz.

MTM Power auf Messen
MTM Power at Trade Shows

� For the first time, MTM Power participated in
the SPS/IPC/DRIVES in Nuremberg from
22.-24.11.2005. With 1.160 exhibitors and a floor
space of 73.000 sqm, the fair offered a complete
and compact overview of the whole automation
technology. MTM Power was focusing on the latest
developments like Print Power modules of the series
PMAS or modules for IP67 applications. The
discussions at the booth were characterised by a
high professionalism and concrete projects.  The
fair provided an excellent opportunity to enhance
existing partnerships and meet prospective new
customers from all over the world.
Furthermore, MTM Power successfully participated
in the ET in Basle from 07.-09.12.2005. The fair
covers the complete railway market and perfectly
combines internationality and high technology
products.
From 14.-16.02.2006 the embedded world 2006
took place in Nuremberg. For the second time, the
participation on this fair has been proved as
especially successful for MTM Power and resulted
in very positive reactions.

MTM Power auf der SPS/IPC/DRIVES
MTM Power at the SPS/IPC/DRIVES

Ausstellungsvitrine von MTM Power
Showcase of MTM Power
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MTM Power - der Vertrieb Deutschland
MTM Power - The Sales Department Germany

� Um die Kunden am deutschen Markt bestens
bedienen zu können, unterhält MTM Power ein
8köpfiges Vertriebsteam im Innen- und Außen-
dienst. Gesamtverantwortung für den operativen
und strategischen nationalen Vertrieb trägt Michael
Peters als Vertriebsleiter. Neben der Führung und
der Weiterentwicklung der Vertriebsorganisation,
Vertriebsstruktur und Mitarbeiter ist er für die
Entwicklung, Umsetzung und Kontrolle von
Verkaufs- und Marketingstrategien zuständig.

Michael Peters
Vertriebsleiter
Sales Manager
Tel.: +49 (0) 61 82 / 82 89 61
Fax: +49 (0) 61 82 / 82 89 64
E-Mail: m.peters@mtm-power.com

Steffen Wolf
Key Account Manager
Bahntechnik / Railway
Tel.: +49 (0) 61 82 / 82 96 60
Fax: +49 (0) 61 82 / 82 96 61
E-Mail: wolf@mtm-power.com

Beatrice Koch
Vertriebsassistentin / Sales Assistant
Tel.: +49 (0) 3 67 05 / 6 88-23
Fax: +49 (0) 3 67 05 / 6 88-5 91
E-Mail: bea.koch@mtm-power.com

Mike Preiß
Customer Support
Tel.: +49 (0) 3 67 05 / 6 88-5 58
Fax: +49 (0) 3 67 05 / 6 88-5 91
E-Mail: preiss@mtm-power.com

Peters ist erster Ansprechpartner bei inhaltlichen
oder prozessualen Fragen innerhalb des Vertriebs-
teams. Steffen Wolf ist als Key Account Manager
für die Kunden aus dem Bereich der Bahntechnik
zuständig. Daneben sind Bernd Griebel, Siegfried
Kaiser, Sven Marburg und Günther Bührle im
Außendienst für die Betreuung der übrigen
Kunden in Deutschland verantwortlich. Unterstützt
werden sie hierbei von Beatrice Koch und Mike
Preiß im Innendienst.
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Bernd Griebel
Vertrieb Ost / Sales East / Transformers
PLZ / Postal Code 0, 98-99
Tel.: +49 (0) 3 67 05 / 6 88 13
Fax: +49 (0) 3 67 05 / 6 88 70
E-Mail: griebel@mtm-power.com

MTM Power "Außenansichten"
Distribution Tschechische Republik / Czech Republic

Siegfried Kaiser
Vertrieb Nord + West / Sales North + West
PLZ / Postal Code 1-6
Tel.: +49 (0) 61 82 / 64 02 26
Fax: +49 (0) 61 82 / 64 02 27
E-Mail: kaiser@mtm-power.com

Günther Bührle
Vertrieb Südwest /Sales South-West
PLZ / Postal Code 7, 88-89
Tel.: +49 (0) 71 36 / 99 17 23
Fax: +49 (0) 71 36 / 99 17 24
E-Mail: buehrle@mtm-power.com

Sven Marburg
Vertrieb Südost / Sales South-East
PLZ / Postal Code 80-87, 90-97
Tel.: +49 (0)  69 / 67 73 79 66
Fax: +49 (0)  69 / 67 73 79 68
E-Mail: marburg@mtm-power.com

MTM Power - der Vertrieb Deutschland
MTM Power - The Sales Department Germany

� In order to attend to the customers in the
German market, MTM Power has a sales team of 8
working in the office and field sales.
The sales manager, Michael Peters, is in charge of
the operative and strategic national sales. Besides
the management and the enhancement of the sales
organisation, the distribution channel and the staff
members, he is responsible for developing,
implementing and controlling of the sales and
marketing strategies. Peters is the first contact

person regarding content and process-related
questions within the sales team. As key account
manager, Steffen Wolf is responsible for the
customers in  railway technology. In addition Bernd
Griebel, Siegfried Kaiser, Sven Marburg and Günther
Bührle are working as field sales engineers being
responsible for all other costumer in Germany. They
are assisted by the office managers Beatrice Koch
and Mike Preiß.
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"Print Power"
Innovative Stromversorgungen für kleine Leistungen

� Seit Beginn der Entwicklung von Elektrotech-
nik und Elektronik ist der mit Netzfrequenz
gespeiste Transformator das dominierende Bau-
element zur Wandlung von Spannungen und
Anpassung von elektrischen Verbrauchern an das
jeweilige Versorgungsnetz. Neben der wesent-
lich einfacheren Stromerzeugung durch
Drehstromgeneratoren war es vor allem die Mög-
lichkeit, elektrische Spannungen nach Belieben
und unkompliziert mit Hilfe eines Transformators
auf ein gewünschtes Niveau zu transformieren,
die Ende des 19. Jahrhunderts zur weltweiten
Verbreitung von Wechselspannungsnetzen führ-
te. Die bis dato üblichen Gleichspannungsnetze
verloren an Bedeutung und wurden später meist
nur noch für Anwendungen verwendet, in denen
eine Stützung der Versorgungsspannung mit Hilfe
von Batterien notwendig war.
Bis weit in die 60er Jahre hinein war der 50 Hz
Transformator auch das bestimmende Bauteil
jeder Stromversorgungsbaugruppe. Die
Versorgungsspannung wurde mit Hilfe des
Transformators auf den gewünschten Wert trans-
formiert, danach gleichgerichtet, gesiebt und
gegebenenfalls nachgeregelt. Dies änderte sich
erst mit der Entwicklung und dem Einsatz von
primär getakteten Schaltnetzteilen, die im Verlauf
der 70er Jahre schrittweise begannen, den Mark
für Stromversorgungen zu erobern. Grundlegen-
des Prinzip jeder primär getakteten Stromversor-
gung ist, die Transformation der Spannung mit
einer um ein Vielfaches höheren Frequenz als der
anliegenden Netzfrequenz vorzunehmen. Die
Netzspannung wird dabei nicht sofort transfor-
miert, sondern zuerst gleichgerichtet und gesiebt,
danach mit Hilfe von Schalttransistoren in eine
pulsierende Gleichspannung gewandelt und dann
mit der erzeugten hohen Frequenz transformiert.
Durch Verringerung der Verluste im Transforma-
tor, der bei Verwendung in Netzteilen meist auch
als Übertrager bezeichnet wird, ist es möglich,
den Wirkungsgrad und die Leistungsdichte einer
Stromversorgung entscheidend zu erhöhen. Auf
Grund der unterschiedlichen Funktionsweisen

einer primär getakteten Stromversorgung und
eines Trafonetzteils ist es zudem möglich,
größere Eingangsspannungsbereiche ohne Um-
schaltung abzudecken. Nachteilig wirken sich die
auftretenden Schaltverluste und ein schlechteres
Verhalten auf die elektromagnetische Verträglich-
keit aus.
Anfangs nur in High-End-Anwendungen einge-
setzt, fanden Schaltnetzteile mehr und mehr
Verwendung in fast allen Bereichen der Elektro-
technik und Elektronik. Ob als Stromversorgung
für PCs und Server, in Gleichrichter-Modulen  zur
Versorgung von Telekommunikationsanlagen, zur
Versorgung von medizinischen Systemen, als
Ladegeräte für Fahrzeugbatterien oder auch in
Bereichen der Consumer Elektronik wie TV-
Geräten wurden zunehmend Schaltnetzteile
eingesetzt und verdrängten die klassischen
Netzteillösungen mit 50 Hz Transformatoren. Zu
überzeugend waren die Vorteile getakteter

Lösungen, wie zum Beispiel ein wesentlich
höherer Wirkungsgrad, höhere Leistungsdichte,
geringeres Gewicht, weite Eingangsspannungs-
bereiche und bessere Regeleigenschaften.
Zudem verloren mit fortschreitender Entwicklung
und fallenden Bauteilpreisen die negativen
Eigenschaften von primär getakteten Lösungen
wie EMV-Probleme und ein höherer Preis an
Bedeutung.
Auf ihrem Siegeszug begannen Mitte der 90er
Jahre Schaltnetzteile zwei Marktsegmente zu
erobern, die bis dahin nach wie vor von den
50 Hz Lösungen dominiert wurden. Ein Segment
war die Versorgung von Halogenlampen in der

Fordern Sie Ihr kostenloses
Muster an!

Please ask for a free sample!

+49 (0) 3 67 05 / 6 88-5 58
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6

3

Beleuchtungstechnik. Hier wurden offene oder
vergossene Transformatoren eingesetzt. Die
Vorteile von getakteten Lösungen wie niedriges
Gewicht und kompakte Bauform bei hohem
Wirkungsgrad durch geringe Wärmeerzeugung
verhalfen den elektronischen Trafos zum Durch-
bruch. Heute werden in der Beleuchtungstechnik
zur Versorgung von Halogenlampen nur noch
wenig konventionelle Transformatoren eingesetzt.
Das zweite Marktsegment in dem 50 Hz
Stromversorgungslösungen eine breite Verwen-
dung fanden, war der allgemeine Maschinen- und
Anlagenbau speziell in Deutschland.
Als Mitte der 90er Jahre die ersten Schaltnetz-
teile zur Montage auf der in diesem Segment als
Standard verbreiteten DIN-Schiene auf den Markt
kamen, war nicht unumstritten, ob diese Geräte
einen ähnlichen Erfolg wie in anderen Bereichen
der Industrie haben würden. Die erwähnten
Vorteile der getakteten Lösungen erschienen in
Relation zu den gegeben Bedingungen zu gering,
um hier eine weite Verbreitung für möglich zu
halten. Gut 10 Jahre später ist die anfängliche
Skepsis verflogen. Der Markt für DIN-Schienen
montierbare Schaltnetzteile ist eines der weltweit
am schnellsten wachsenden Marktsegmente für

elektronische Stromversorgungen. Der Einsatz
von konventionellen 50 Hz Stromversorgungs-
lösungen geht auch hier anteilig zurück.
Einer der wenigen Bereiche, in denen nach wie
vor Stromversorgungslösungen mit 50 Hz Trans-
formatoren stark verbreitet sind, ist der Markt für
Kleinstromversorgungen im Leistungsbereich von
ca. 2 bis 15 Watt . Obwohl auch in dieser
Leistungsklasse zahlreiche getaktete Geräte
existieren, scheinen die Vorteile der primär
getakteten Lösungen heute noch nicht deutlich
genug zu sein, um die konventionellen Lösungen
zu ersetzen. Diese Lösungen mit 50 Hz
Printtransformator bieten hier immer noch eine
ausgereifte Technik mit Kostenvorteilen. Eine
Ausnahme bilden nur tragbare externe Netzge-
räte für den mobilen Einsatz in der Consumer
Elektronik, wie zum Beispiel Ladegeräte für Mobil-
telefone. Diese Situation ist insgesamt vergleich-
bar mit dem Start der getakteten Lösungen im
Bereich der DIN-Schienen-Netzgeräte Mitte der
90er Jahre.
MTM Power, der innovative Stromversorgungs-
spezialist aus Thüringen, ist nun angetreten,
diese Situation zu ändern und den getakteten
Lösungen mit Hilfe seiner "Print Power" Serie auch

"Print Power"
Innovative Stromversorgungen für kleine Leistungen

AC/DC Modul Serie PMAS4 im Vergleich mit einem herkömmlichen Linearnetzteil mit Printtransformator
AC/DC module series PMAS4 compared to an ordinary linear power supply with a print transformer
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in diesem Leistungsbereich zum Durchbruch zu
verhelfen. Seit 1992 werden bei MTM Power in
Mellenbach Schaltnetzteilmodule entwickelt und
hergestellt. Um für einen minimalen Platzbedarf
eine Komprimierung der Packungsdichte zu
erreichen, verwendet MTM Power die in der
Stromversorgungsindustrie weltweit einzigartige
thermoselektive Vakuumvergusstechnologie. Von
diesen Modulen wurden seitdem weltweit über
2 Millionen Stück verkauft. Ziel der Entwicklung
ist es stets, die Leistungsdichte der Module
kontinuierlich zu erhöhen und das Kosten-
Nutzen-Verhältnis für den Anwender zu verbes-
sern. Die neuesten Entwicklungen im Leistungs-
bereich von 4,5 - 15 W mit den Typbezeichnungen
PMAS4, PMAS10 und PMAS15 werden von MTM
Power unter dem Markennamen "Print Power"
angeboten.
Nomen est Omen. Das Haupteinsatzgebiet ist die
Versorgung elektronischer Applikationen direkt
auf der Leiterplatte. Angestrebtes Ziel ist es
mittelfristig konventionelle Lösungen mit
Printtransformator und nachgeschalteter Gleich-
richtung, Siebung und Regelung zu verdrängen.
Die Netzteilmodule der Print Power Serie
bieten dafür dem Anwender eine Vielzahl von
Vorteilen. Das Netzteil wird wie ein "normales"
Bauteil einfach mit auf die Hauptplatine montiert
und verlötet. Zusätzliche externe Komponenten
wie EMV Filter sind nicht notwendig.
Der Weitbereichseingang von 90 - 264 VAC

ermöglicht einen weltweiten Einsatz mit nur
einer Variante, eine Anpassung oder Umschal-
tung ist nicht notwendig. Alle üblichen Ausgangs-
spannungen sind erhältlich. Auf Wunsch können
auch Dualausgänge geliefert werden. Die
Leistungsdichte eines PMAS4 mit einer
Ausgangsleistung von 5 W ist zum Beispiel um
den Faktor 10 höher als einer vergleichbaren
konventionellen Lösung und das bei einem um
ca. 90 % geringerem Gewicht.
Eine Regelgenauigkeit der Ausgangsspannung
von ±2 %, eine Netzausfallüberbrückungszeit von

>20 ms sowie eine Isolationsspannung von
3,3 kV runden die Produkteigenschaften ab.
Weitere indirekte Vorteile sind eine Vereinfachung
der Logistik durch Bauteilreduzierung und eine
Verlagerung der Verantwortung für das Netzteil
als sicherheitsrelevantes Bauteil zum externen
Lieferanten.
Der entscheidende Punkt, der nach Ansicht von
MTM Power den getakteten Stromversorgungen
auch im Segment kleiner Leistungen zum breiten
Erfolg verhelfen wird, liegt in der Stromaufnahme
bei Leerlauf. Diese so genannte Standby-
Stromaufnahme wird durch weltweite Energie-
verknappung bei gleichzeitig steigenden Energie-
kosten ein immer wichtigeres Gerätekriterium.
Durch hohe Standby-Leistungen von Geräten und
Systemen werden weltweit jährlich ca. 3 % der
gesamten Elektroenergie verschwendet. Die
internationale Energiebehörde EIA hat deshalb
eine Initiative gestartet, die fordert, dass ab dem
Jahr 2010 nur noch Geräte mit einer Standby-
Leistung <1 W in Verkehr gebracht werden
sollen. Die Standby-Leistung eines Print Power
Moduls ist deutlich kleiner als 1 W, typisch um
300 mW. Konventionelle Lösungen mit Print-
transformator verbrauchen im Leistungsbereich
bis 15 W, abhängig von der dimensionierten
Ausgangsleistung, die bis zu 20fache
Leistung.
Für Anwendungen, die permanent am Netz
betrieben werden müssen und bei denen eine
stabile und zuverlässige Versorgung der internen
Elektronik benötigt wird, sind die Print Power
Module von MTM Power in einem Leistungs-
bereich von ca. 2 - 15 W der optimale Ersatz
zur konventionellen Stromversorgung mit
Printtransformator.

Wolfgang Neumärker
Produktmanager

MTM Power GmbH

"Print Power"
Innovative Stromversorgungen für kleine Leistungen
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"Print Power"
Innovative Power Supply Units for Low Power Levels

� Since the time electrical and electronics
engineering have developed as professional fields,
l ine frequency transformers have risen to
dominance among voltage converters and devices
that adapt electrical consumers to the conditions
of the relevant supply networks. In addition to the
fact that three-phase electricity was substantially
easier to generate, it was above all the ability to
easily set electric voltages to any desired level by
means of transformers that fostered the worldwide
spread of alternating current electricity at the end
of the 19th century. The direct current power systems
customary at this time began to lose importance.
In later years they were almost only used in
applications where supply voltages had to be
supplemented with batteries.
Until well into the 1960's, 50-Hz power transformers
were the decisive components of all power supply
units. In the transformer the supply voltage was
transformed to the desired value, then rectified,
filtered, and finally reset, if necessary. That changed
first with the development and utilization of primary

switch-mode power supplies, which began to
conquer the power supply market step by step in
the 1970's. The basic principle underlying primary
switch-mode power supplies is that voltage
transformation occurs at a frequency multiple
higher than mains frequency. As the first step in
this process, the mains voltage is rectified and
filtered, then, by transistor switching actions,
converted into a pulsating DC voltage, and finally
transformed using the generated high frequency.
By reducing the power losses in the transformer
which, if incorporated into power supplies is also
referred to as transducer, efficiency and power
density of a power supply unit can be considerably
increased. And, as primary switch-mode power
supplies operate under a different principle than
transformer supplies, wider input voltage ranges can
be covered without the need to switch over.
Disadvantages come in the form of switching losses
and reduced capability of achieving electro-
magnetic compatibility.

Advantages of PMAS 10
• Improved EMC emission
• Extended temperature range

-25...+70 °C
• Overtemperature protection

Small Part - Large Effect
New Series PMAS
A chain is no stronger than its weakest link -
an analogy from old times and still up-to-date.
Machines, technical devices and vehicles
operate in smooth combination of numerous
parts.
MTM Power produces power supply modules
- exceptionally strong, solid, long-lived
and extremely small for the use in

telecommunication, in automation and
process control, in machinery and in
special applications.

MTM Power modules keeps your
chain strong.

• Output power 10 W with smallest
dimensions: 52,0 x 36,5 x 24,0 mm

• Increase of the efficiency up to 10 %
• Longer life time
• Improved overload characteristics

3

MTM Power GmbH www.mtm-power.com • info@mtm-power.com
Zirkel 3 • D-98746 Mellenbach Tel.: +49 / 3 67 05 / 6 88-0 • Fax: +49 / 3 67 05 / 6 10 49
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Initially utilized only for high-end applications,
switch-mode power supply units grew in importance
in almost all areas of electrical and electronics
engineering. Switch-mode power supplies were
increasingly being used and replaced the 50 Hz
transformers, the classic power supply units, in a
wide range of applications, e.g. in PC's, servers,
rectifier modules for telecommunications systems
and for medical equipment, in consumer electronics
equipment and appliances such as TV sets, or as
battery charging units for vehicle starter batteries.
The advantages offered by switch-mode solutions
were simply too convincing, e.g. significantly higher
operating efficiency, higher power density, lower
weight, wide input voltage ranges, and improved
control characteristics. Another factor was that, with
the progressing development, and due to the falling
prices for components, the negative features of
primary switch-mode solutions such as EMC
problems and a higher price, became less important.
In the middle of the 1990's, switch-mode power
supply units began to conquer two market segments
that till that time were still dominated by 50 Hz
solutions. One segment consisted of power supply
units for halogen lamps for applications in
illumination systems. Here it was common practice
to use open or encapsulated transformers. The
benefits provided by switch-mode solutions, namely
low weight and compact design accompanied by
high operating efficiency as a consequence of low
heat generation, allowed the breakthrough for
electronic transformers. Nowadays there exist only
few il lumination applications that exploit
conventional transformers in halogen lamps.
The other market segment within which 50 Hz
power supply units played an important role was
the automation industry particularly in Germany.
When the first industrial DIN rail switch-mode
power supply units entered the market in the middle
of the 1990's, it was unpredictable whether these
devices would enjoy similar levels of success as in
other areas of the industry. The above mentioned
performance benefits of switch-mode solutions
seemed too minor under the given conditions to

consider their victory possible. A good ten years later
this initial scepticism has been overcome by wide
acceptance. The market for industrial DIN rail
switch-mode power supplies worldwide is one of
the fastest growing market segments for electronic
power supplies. Usage of conventional 50 Hz po-
wer supply solutions continues to decline also within
this segment.
One of the few areas that still see a widespread use
of power supply units featuring 50 Hz transformers
includes the market for compact power supplies
with output power levels ranging from 2 to 15 W.
Although numerous switch-mode devices that
belong to this performance class are already on the
market, the advantages associated with primary
switched solutions do not yet seem to come in clear
enough to result in their substitution for conventional
solutions. Such conventional solutions comprising
50 Hz print transformers are still providing
sophisticated capabilities combined with cost
advantages. The only exception includes portable
external power supplies for mobile use in consumer
electronics devices, e.g. mobile phone chargers. This
situation is somewhat similar to that existing when
the switch-mode solutions started in the segment
of DIN rail power supplies in the middle of the
1990's.
MTM Power, the innovative power supply specialist
from Thuringia, has now embarked upon a campaign
aimed at changing this situation and, with the help
of the "Print Power" series, achieving the
breakthrough for switch-mode solutions also in this
power range. MTM Power started to design and
manufacture switch-mode power supply modules
at its production site in Mellenbach as far back as
in 1992. To make the modules fit for applications
where space is at a premium, MTM Power modules
use a thermoselective vacuum encapsulation
process worldwide unique in the power supply
industry. Since that time, over 2 million modules have
been sold worldwide. The focus of the development
process has always been to continuously increase
the modules' power density, and to improve the
cost-benefit ratio for the user. MTM Power offers

"Print Power"
innovative Power Supply Units for Low Power Levels
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its newly developed products in the range from
4.5 to 15 W, namely PMAS4, PMAS10 and PMAS15,
under the brand name "Print Power".
Nomen est omen. The modules' major application
is to feed electricity to electronic devices directly
on the printed circuit board. The objective of this
project is to supersede those conventional solutions
comprising print transformers with downstream
rectification, filtering and regulation stages over the
medium term.
"Print Power" series power supply modules provide
the user with a multitude of benefits. The power
supply is mounted to the main board and soldered,
just like any other "normal" component. There is no
need for any additional external components such
as EMC filters.
Due to the wide input range from 90 to 264 VAC,
one standard model can be used for all applications
worldwide, adjustments or switch-over procedures
do not  need be performed. All customary output
voltages are available. Dual output versions can also
be supplied, if so desired by the customer. A PMAS4
capable of a 5 W output power e.g. has a tenfold
higher power density than any comparable
conventional solution, and that is achieved with
approximately 90 % less weight.
An output voltage control accuracy of + 2 %, a hold-
up time of >20 ms and an isolation voltage of 3.3
kV complement the product characteristics.
Further indirect advantages include that logistics is
simplified because this design features a reduced
number of components, and that the responsibility
for the power supply as a safety-relevant component
now lies with the external supplier.
The crucial point , which in the opinion of
MTM Power will help switch-mode power supplies
succeed also in the low-output segment, is their
power consumption in unswitched position. This
so-called stand-by power consumption becomes
an increasingly important criterion in the light of the
worldwide depletion of energy resources that is
paralleled by a rise in energy costs. The annual
stand-by power waste produced by devices and
systems worldwide accounts for ca. 3 % of the total

"Print Power"
innovative Power Supply Units for Low Power Levels

amount of electrical energy. The international Energy
Information Administration has therefore started an
initiative that has as its goal that from 2010 on only
devices and appliances having a stand-by power
consumption of <1 W shall be allowed to be put
into circulation. The stand-by power consumption
of a "Print Power" module is way below 1 W, typically
around 300 mW. Conventional solutions featuring
print transformers consume up to 20 times more
power in the performance range of up to 15 W, of
course depending on their rated output power.
For applications that are permanently operated on
the mains supply and that call for a secure and
reliable source for supplying power to their internal
electronic circuits, "Print Power"modules from
MTM Power are the optimum choice to replace
conventional power supplies comprising print
transformers within the power range from ca. 2 to
15 W.

Wolfgang Neumärker
Product Manager

MTM Power GmbH
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